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PROGRAMME
Formation Réaliser une
Etude de Marché
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Formation Réaliser une Etude de Marché

Référence : CEREA513

Nombre de stagiaires max : 5

Public en situation de handicap :
Notre organisme est charté Handicap +. Chaque apprenant en situation de handicap peut effectuer une
demande d'adaptation de sa formation à l'adresse suivante : handicap@devictio.fr

Public visé :

Tout commercial junior qui démarre dans une fonction commerciale, toute personne souhaitant donner une
autre orientation à son activité professionnelle en s’impliquant dans une fonction commerciale.

Objectifs :

Connaître les tendances du marché de l’entreprise. Elaborer une stratégie d’implantation. Fixer une hypothèse
de chiffre d’affaires. Concevoir son Mix : Produit, Place, Prix, Promotion.

Moyens techniques et pédagogiques :

Mises en situation par le biais d’exercices.
Répétitions des manipulations pour mémoriser l’utilisation des outils présentés.
Un ordinateur par personne.
Support de cours remis sur clé USB ou en format papier à la fin de la formation.

Modalités d'évaluation :

Une évaluation pédagogique (orale et/ou écrite) est effectuée à la fin de votre formation afin d’attester
l’acquisition de connaissances.Exercice de synthèse.

Validation de la formation :

Attestation de fin de formation envoyée par mail.
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Pré-requis : Aucun pré-requis n'est nécessaire.

Points abordés :

Le programme sera élaboré sur mesure

Parmi les points abordés

Outils et méthodes pour définir son marché.
Observer les tendances de consommation : recueil d’informations et apprentissage des matrices.
Mise en pratique : accompagnement vers la réalisation de l’étude de marché de chaque stagiaire.
Mettre en place une segmentation stratégique pour définir son positionnement.
Elaboration du mix : définir les caractéristiques du produit, son mode de distribution, son prix et sa stratégie
de communication.
Analyse SWOT : Définir les risques et les menaces du marché et analyser les forces et les faiblesses du
produit dans ce contexte. Faire émerger des leviers de croissance.

Mise en pratique
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NOS TARIFS

INTRA dans toute la France sur devis

* Nos formations ne sont pas soumises à la TVA
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